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手把手指导，往往过不了多久树势就会恢复，枝条均匀布

满架面。“把好粉授关，亩产5000斤优质果没有问题”。

为 了 帮 助 更 多 果 农 增 产 增 收 ， 李 凯 将 课 堂 从 家 里

搬到地头，又从地头搬上手机屏幕。开春时，他开设了

猕猴桃微课堂，在抖音上与省内外果农交流互动，帮助

他们解决生产中遇到的技术难题。他撰写的《猕猴桃果

园生草技术》课题成果荣获宝鸡市职业农民培育“微课

堂”教学比赛第一名。

目前，李凯的猕猴桃生态家庭农场规模已发展到30

亩。他将从新西兰学到的猕猴桃主干树皮环剥技术应用

到了自己的果园，这项技术通过在环剥伤口愈合前阻断

对根系的营养输送，将养分集中供给树冠，从而提高坐

果率和单果重量。此外，他还尝试用有机肥进行土壤改

良，每亩地每年施用4吨多羊粪等有机肥，使土壤更加肥

沃、猕猴桃更加枝繁叶茂。他说道：“叶子就像人的脸

面，你看这叶子颜色绿、厚、韧性好，看着就很健康，

树强壮了，抗病能力就强，树上的果子就长得好。”

正因为有李凯这样土生土长、深受果农信赖的农业

技术人员，不断在田间地头推广新知识、新品种和新技

能，眉县果农们的种植管理和经营能力才得到了持续提

升，眉县猕猴桃才能在全国和国际市场赢得广泛好评。

将新质生产力带回家乡

据熟悉眉县猕猴桃产业现状的李凯讲，目前眉县有

些企业猕猴桃分选设备采用的数据，基本上都基于贝壳

公司的多次试验、校正、改换后使用的标准。刘学的妻

子表示，公司未来的奋斗目标就是要做国产猕猴桃标准

制定者。

刘 学 和 妻 子 在 北 京 求 学 、 工 作 数 年 后 回 到 眉 县

的。妻子从小在山东长大，与外地的友人讲起猕猴桃，

“他们都说很难吃，我就给她们快递了一些眉县的猕猴

桃”。这一无心之举竟让他们开启了微商之路。 

然而，在销售的过程中，他们发现了人工分选的弊

端，“外地客户的猕猴桃，到货后不符合验收标准”，

时常是一边退换货，一边应对客户的斥责。“我俩决定

购置一套选果设备，所有的选果标准，都是基于我们经

过无数次与客户沟通、改进、再沟通后建立起来的数据

库。”他们还不断进行升级选果系统。从最初只能筛选

果实大小，到如今已经能够剔除不符合形状、颜色等要

求或者有果疤、果伤和虫眼的果实，“现在，机器甚至

能检测果实内部的干物质，挑选出更适合储存、口感更

好的猕猴桃。”

在 不 断 将 新 质 生 产 力 引 入 销 售 环 节 的 同 时 ， 刘 学
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也 意 识 到 ， 前 期 的 种 植 环 节 对 于 高 品 质 的 产 品 至 关 重

要。“我们不仅建立自己的种植园，也开始推广订单农

业的模式。”目前，贝壳公司已拥有2000多亩的订单果

园。每年春天，他们为每亩订单内果园免费提供半吨有

机肥，并聘请农业专家、优秀种植户等技术人员，为农

户提供专业的技术指导、农业服务，并以高于市场价的

价格收购果品，引导果农按照高标准进行统一化种植管

理，从源头把控好品质。

2023年，贝壳公司销售额首次突破2亿元。贝壳这个

水果品牌逐渐叫响全国。

将眉县猕猴桃卖到国外

10月3日，云果冷链全球集配中心首批货物正式装

车，开始走出国门走向世界，这是肖涵盼望已久的好消

息。

2015年，肖涵从国内一所211大学毕业后，留在了

上海航道局工作，自认为赚到了人生的第一桶金。2012

年，他在西安经历创业波折后，次年转身回到眉县，从

微 商 做 起 ， 逐 步 扩 展 至 各 大 电 商 平 台 。 2 0 1 6 年 ， 他 创

办了陕西云果农业科技有限公司，通过以电子商务方式

销售眉县猕猴桃，总销量超过2000多吨。到2023年，

他和云果公司成了眉县官方认证的猕猴桃“十大销售功

臣”，营收突破亿元。

肖涵凭借过去在同学和同事圈积累的人脉资源，帮

助云果公司将眉县猕猴桃逐步打入东南亚、中亚和北美

市场。为更好地服务好国外客户，肖涵先后在泰国、中

亚等国家和地区设立了生鲜海外仓。2023年，公司向全

球12个国家和地区出口猕猴桃3250吨，同时在国内市场

也实现了6500余吨销量的销售佳绩。据他介绍，“中亚

地区的塔吉克斯坦和乌兹别克斯坦等国家，特别喜欢我

们这里出产的猕猴桃”。

贝壳公司正在分选猕猴桃的现场


